FINANCNA GRAMOTNOST o krok dalej

Odporucania pre
vsetkych

20% - 30%

VYDAIJE
60% - 70% (SPOTREBA)

10%

ZABEZPECENIE
PRIIMU

Rady pre zodpovedného cloveka (ako sa nedostat do financnej pasce):

Aktivne citajte podmienky financnych produktov

Stanovte si presné financné ciele a planujte ich

Nastudujte si vlastnu vyplatnu pasku

Zapisujte si a planujte si svoje vlastné vydavky

Peniaze urcené na spotrebu obmedzte na max. 60% z mesacnej mzdy
Zabezpecte sa pre pripad vypadku prijmu v désledku necakanych okolnosti

10% prijmu urcte na budovanie majetku - aktiv

Buduijte likvidnt finan¢nu rezervu

Aktivne sa pripravujte na dochodok a sledujte, ako peniaze pracuju
Vyska splatky vsetkych Uverov nie vyssia ako 30% z mesacnej mzdy
Nasporte si 20% z ceny vasho budidceho byvania

Radte sa s odbornikmi na financie
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Zacat nie je nikdy neskoro, ale plati, ze ¢im skor sa zacnete spravat
zodpovedne voci buducnosti, tym lepsie...




Triky obchodov, obchodnych ret’azcov na zvySenie obratu

Na zvySenie trzieb pouzivaji obchody, supermarkety obchodné triky, ktoré by mal ostrazity

zakaznik poznat’ a mal by sa s nimi oboznamit’ i ziak v skole.

usporiadanie priestoru v obchode, dlha kl'ukata cesta od vstupu do obchodu po pokladne,

nedostatok predavacov, ktori by Vam mohli rychlo poradit’,

bohata az bombastické ponuka,

vytvaranie asociacii, vyrazné oznacenie zliav, ktoré zadkaznika vedl na predurcené miesto,

manipulécia so zI'avami (Casto nastdva znizenie ceny po zdmernom navyseni ceny),

bonusové ponuky, vernostné karty,

zbytocne vel'ké nakupné voziky, ktoré nutia, aby sme ich naplnili, natia kupit’ viac, ako

potrebujeme,

8. ovocie a zelenina hned’ pri vstupe lakaji jasnym osvetlenim a presviedcaja kupujiaceho, Ze
uz kapil veci zdravé, potom mdze aj trochu hresit’ menej zdravymi vecami,

9. pekarne v supermarketoch ldkaju vonou,

10.vitanie kvetmi pri vstupe do predajne navodzuji rodinnt atmosféru, ¢lovek tak v obchode
stravi viac ¢asu,

11.premrStend ponuka sortimentu, supermarket poniuka 40000-60000 druhov tovarov, preco
ich nevyskusat’?

12.obchody nemaju oknd, na stenach nie st hodiny, cielom je stratit’ predstavu o Case, dlhsie
sa tam zdrzat’,

13.zakladné potraviny, chlieb, méiso a mlieko st umiestnené v zadnej ¢asto obchodu,

14.trasa nakupujiceho s kosikom po vstupe do obchodu podvedome vedie v protismere
pohybu hodinovych ruci¢iek. Devit z desiatich I'udi ma dominantnejSiu a SikovnejSiu
prava ruku. Tlafenie koSika v protismere hodin pravdkom vyhovuje viac. Vznika
tendencia tlacit’ vozik I'avou rukou a ta prava sliZi na jednoduchsie nakladanie potravin,
tovaru,

15.na arovni o¢i sa vzdy nachadzaji produkty vysSej cenovej urovne ako produkty
umiestnené o desiatky centimetrov niZSie. Pre lacnejSie verzie podobného vyrobku je
obvykle potrebné sa zohnut,

16.obchody umiestnuju vyrobky rovnakého druhu vedla seba tak, aby sa cenové rozpitie
zvysSovalo iba postupne. Ciel'om je bagatelizovat’ cenové rozdiely.

17 ked’ zakaznik prejde cez vstupny turniket nemoze sa vratit’, lebo turniket je jednosmerny,

18.obchody ¢asto menia umiestnenie vyrobkov, aby si zdkaznik nemohol vytvorit’ vlastna
jednoducht trasu cez vyrobky, ktoré pravidelne kupuje.

NogakowbE

Tento materidl je financovany z prostriedkov Ministerstva Skolstva, vedy, vyskumu a Sportu SR a

z prostriedkov Zdruzenia rodicov pri Gymndziu Puchov, v projekte: Podpora organizacného
zabezpecenia vzdeldvania pedagogickych zamestnancov v oblasti financnej gramotnosti a
vychovy k podnikaniu na rok 2018, skolsky projekt Gymnazia Puchov ,, Financna gramotnost
0 krok dalej ““.
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